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Der grol3te Feind des Anlegers ist die eigene Psyche

Bereits Benjamin Graham, der Urvater des Value Invest-
JAMES MONTIER ings, wusste: ,Das Hauptproblem des Investoren — und
sein groRter Feind — ist wohl er selbst.“ Vorlieben, Emo-
tionen, Angste, aber auch Hohenflige, machen es
schwer, objektive Entscheidungen zu treffen und sind
eine der gréRten Fehlerquellen. Mit genau diesen Fak-
Der toren beschaftigen sich die Behavioral Economics.
(X James Montier ist weltweit einer der bekanntesten Ex-

S Chlussel perten auf diesem Gebiet und zeigt in seinem neuen
, 7 Buch, warum der typische Anleger eben nicht wie der

zu Threm klassische nutzenmaximierende Homo Oekonomicus

Anlage-Erfolg K2

In ,Der Schlussel zu lhrem Anlage-Erfolg“ zeigt Montier,
wie man Verhaltensfehler vermeidet oder aus ihnen
lernt und selbst gestellte Fallen umgeht. Mit seinen
Tipps und Tricks, ist man in der Lage, die Fehler zu
identifizieren und zu eliminieren, die die Investment-
entscheidungen negativ beeinflussen.

Bessere Entscheidungen mit
Behavioral Investing

»Ein wichtiges Buch fur jeden, der wissen will, wie die
menschliche Natur und die Finanzmarkte aufeinander
Bérsenbuchverlag wirken.”

Prof. Dan Ariely, Duke University
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James Montier arbeitet seit 18 Jahren in der Finanzbranche. Er gehort
zum Asset Allocation Team Europe von GMO. Seine oft unkonven-
tionellen Ansichten genieRen Kultstatus in der Finanzwelt. In der
alljghrlichen Thomson-Reuters-Extel-Umfrage belegt er regelmaRig
vorderste Platze.
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